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Schnelldiagnose

Spinomix will mit einer schnellen und kostengiinstigen Diagnostik-Plattform den Medtech-
markt erobern. Einen ersten Fokus legt das Unternehmen aus Lausanne auf Erreger, die schnell
ausfindig gemacht werden mussen. Bis Ende Jahr soll der Prototyp entwickelt sein.

Bei Spinomix arbeiten die Leute gratis an der Preproduktion des Diagnostik-Tools —
auch die Firmengrinder Amar Rida (1), CTO, und Tomas Svoboda (r.), CEO.

omas Svoboda stellt einen gewagten

Vergleich her, wenn er den Vorteil der
Technologieplattform von Spinomix erklirt.
«Wie bei der Erfindung des Personal Compu-
ters ermoglicht unser Messgeriit eine deutlich
schnellere Laboranalyse zu einem giinstigeren
Preis und ohne dass dazu ein grosses Labor

notig wirer, erklirt der CEO und Mitgriinder

KOMMENTAR

Wenn der Prototyp die gewiinschten
Ergebnisse erzielt, so diirfte das Gerit
den Diagnostik-Markt tatsachlich etwas
aufwirbeln. Allerdings darf nicht verges-
sen werden, dass auch die Konkurrenz an
ahnlichen Produkten arbeitet. Wenn diese
schnelleram Markt sind, dirfte es die Anstren-
gungen des Lausanner Unternehmens obso-
let machen. Entscheidend far Spinomix
ist deshalb, dass die Medtechgesellschaft
schnell Gber geeignete Geldgeber aus dem
Life-Science-Bereich an die fur den Aufbau
der Firma nétigen Mittel kommt. Dazu hat
Svoboda zahlreiche Venture Capitalists und
Business Angels kontaktiert und ist auf reges
Interesse gestossen. Ohne die Unterstiitzung
von Geldgebern steht das Projekt auf wack-
ligen Fissen. Denn bei Spinomix handelt es
sich um ein noch sehr junges Unternehmen,
welches bisher mehrheitlich durch die Grin-
der finanziert wurde.

«Biofallen» ab,

des Lausanner Medtechunternchmens. Um
diesen Effekt zu erreichen, verfiige die Spino-
mix-Plactform tber eine 10000 Mal grissere
Oberfliche, auf” der Korperfliissigkeiten wie
Blut oder Speichel auf Krankheiserreger und
andere Substanzen analysiert werden koénnen.
Dadurch ergibt sich eine hoéhere Sensitivi-
tit und Geschwindigkeit der Untersuchung.
Die fir die Probe notigen Schritte konnten

zudem automatisiert werden.

Fokus auf Geschwindigkeit
Welche Krankheitsbilder mit der Entwick-
lung des Spin-ofts der ETH in Lausanne
ausfindig gemacht werden, hingt nicht von
der Plattform, sondern von so genannten
die das Unternchmen von
bestehenden Anbietern bezieht. «In einem
ersten Schritt fokussieren wir unsere Aktivi-
titen auf diejenigen Beschwerden, bei denen
die schnelle Analyse der Probe eine ent-
scheidende Rolle spielt, zeigt Svoboda auf.
Zu denken ist dabei an Scharlach, welcher
nach Operationen in Spitilern verheerende
Folgen haben kann. «Heute kostet ein sol-
cher Test rund 150 CHF», erginzt der CEO.
Mit dem Spinomix-Messgerit wire dieselbe
Analyse in kiirzerer Zeit tuir 50 CHF zu
haben. Neben Scharlach stehen in einer ers-
ten Phase weitere infektiose Krankheiten im

Fokus der Medtechgesellschaft sowie Herz-

Kreislauf-Beschwerden, die eine schnelle

Diagnose benétigen.

Konkurrenz aus den USA

Uber zahlreiche Patente ist das Testgerit
von Spinomix vor unrechtmaissigen Kopien
geschiitzt. Trotzdem muss sich das Unterneh-
men einer grosseren Konkurrenz stellen, die,
hauptsichlich in den USA, weitere Verfahren
zur Vereinfachung von Laboranalysen entwi-
ckelt. «In einigen Anwendungen haben wir
die Nase vorne», ist Svoboda iiberzeugt. Im
Markt der individuellen Diagnostik, der auf
29 Mrd. USD geschitze wird, will Spinomix
damit bis 2011 einen Umsatz von tiber 8 Mio.
CHF und einen Gewinn von tber 2 Mio.
CHEF erzielen.

Prototyp bis Ende Jahr

Bis Ende Jahr will Spinomix einen indus-
tricllen Prototyp des Diagnostik-Tools her-
stellen. Fiir die Produkton und den Absatz
des Produktes im Marke der Nucleinsiure-
tests (NAT) benétigt das Unternehmen aller-
dings rund 5 Mio. CHF bis 2007, in der
individuellen Diagnostik (IVD) werden gar
10 Mio. CHF bis 2009 bendtigt. «Heute
arbeiten unsere Leute gratis an der Prepro-
duktion», so Svoboda. Zusammen mit Ven-
ture-Capital-Firmen und Business Angels aus
dem Life-Science-Bereich soll die Entwick-
lung vorangetrieben werden. Am Ende diirfte
cin Trade-Sale als Exit-Maoglichkeit in Frage
kommen. (rs) <
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